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PROGRAMMA WORKSHOP DEL 3 SETTEMBRE 2025 POMERIGGIO

WORKSHOP - PER REGISTRARSI CLICCARE SUI TITOLI DEGLI EVENTI

Fare business negli USA & ancora un’opportunita? | cinque motivi per cui gli USA restano
attraenti - ore 14,30

Programma

- Rapporti commerciali Stati Uniti / Italia nel contesto post-Trump

- Sistema legale certo ed efficiente, opportunita’ fiscali USA e rimpatrio dividendi

- Costituzione societa’ facilitata con chiara discrezionalita operativa

- Minore esposizione per directors ed officers italiani

- Opportunita ed accesso ad incentivi statali

Espandere la rete estera: come gestire agenti, procacciatori e distributori - ore 15,20
Programma

- Differenze giuridiche e operative tra agente, procacciatore e distributore

- Quali criteri adottare nella scelta; implicazioni in termini di rappresentanza, rischio e controllo.
- Clausole chiave da includere nei contratti internazionali

- La gestione della cessazione del rapporto

10 Casi di Errori e Successi nel Commercio con U’Estero - ore 16,30

Programma

- “Nell’email abbiamo definito “distributore” un affezionato cliente belga. Non conoscevamo le
conseguenze economiche che ne sono derivate. Si poteva evitare? Esempio di pianificazione
strategica e riduzione dei costi della rete commerciale all'estero (agenti, distributori, formule
alternative). Cosa dobbiamo sapere?

- “Non sapevo che esistesse un obbligo di restituzione dei pagamenti gia incassati da un
cliente che poco dopo € fallito”.

- Nella vendita di macchinari all'estero si puo tutelare il credito concesso al compratore
concordando la riserva di proprieta del venditore sul prodotto venduto, ma spesso l'accordo
contrattuale non € accettato all'estero. Dove abbiamo sbagliato?

- La limitazione e l'esenzione di responsabilita non sono sempre valide. Quali sono le condizioni
per la loro validita?

- Un'azienda italiana e chiamata a difendersi in tribunale in Cina: si poteva evitare? Soluzioni per
evitare le liti o per diminuirne i tempi, le difficolta e i costi.
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- Clausole dei contratti italiani che possono essere invalide in altri Paesi: le brutte sorprese
nell'esperienza di alcune aziende.

- Dove ha sbagliato l'azienda che perde il diritto a usare il proprio marchio? Analisi degli errori
che possono far perdere il diritto al nome € ai simboli dell'azienda in Italia o all'estero.

- Condizioni generali di vendita redatte solo sulla fattura o sulla conferma d'ordine: una prassi
errata molto diffusa. Come fare per far valere le condizioni generali di vendita.

- L'impianto all'estero ha provocato un incidente a una persona. L'assicurazione ha pagato il danno
alla persona, ma il cliente chiede un risarcimento per il danno all'immagine e il fermo macchina e
'assicurazione non lo comprende. Cosa doveva fare l'azienda italiana?

- “Abbiamo atteso molto per il pagamento perché era un cliente importante, non sapevamo che i
crediti all'estero si possono prescrivere anche in due anni.” Come monitorare la situazione
finanziaria dei clienti.

A conclusione lavori seguira aperitivo

PROGRAMMA WORKSHOP DEL 4 SETTEMBRE 2025

Mercati alternativi tra Asia e Medio Oriente: normative, fiscalita e opportunita per le imprese
italiane — ore 9,30
Programma slot 1
- Singapore: hub strategico per i mercati ASEAN
Analisi di vantaggi fiscali, incentivi, strutture societarie, visti e obblighi contabili.
- Focus Paese VIETNAM
Programma slot 2
- Emirati Arabi Uniti: guida pratica per la costituzione societaria
Free Zone vs Mainland vs Offshore, ricollocamento manageriale, aspetti contabili e fiscali.
- Opportunita settoriali & Piano “300 Billion”
Insight su produzione avanzata, logistica, energie rinnovabili e infrastrutture.
- Emirati vs Arabia Saudita: confronto strategico
Differenze normative, incentivi e strategie combinate per ’area Gulf.

Competere all’estero: strumenti legali e modelli operativi con focus sulle joint venture - ore
10,00

Programma

- Fare il punto sulle dinamiche mondiali e la necessita di presidio dei mercati strategici

- Comprendere quali siano gli strumenti giuridici a disposizione degli operatori, in particolare le
joint venture, e le altre forme di partenariato

- Conoscere irischi legali e le clausole strategiche da inserire nei contratti con controparti estere

- Approfondire gli schemi del project e trade financing nei progetti internazionali

Le operazioni non traslative della proprieta Italia, UE ed Extra-UE (conto visione, sostituzioni in
garanzia, lavorazioni ecc..: criticita, soluzioni e casi pratici - ore 10,30

Programma

- Conto visione, comodato d'uso, tentate vendite

- Omaggi, conto campionario, invio beniin fiera

- Conti lavorazione e riparazione

- Resi e sostituzioni in garanzia

- Consignment stock

- Franchigia doganale e Carnet ATA

- Prove documentali per vincere le presunzioni di cessioni
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India: come strutturarsi al meglio per entrare in un mercato da 1,4 miliardi di opportunita - ore
11,30

Programma

1. Come entrare in India: modelli societari a confronto

- LLP, Branch office o Subsidiary?

- Pro e contro dei diversi veicoli giuridici

- Tempistiche di costituzione

2. Struttura operativa e governance

- Requisiti per 'amministrazione locale

- Ruolo del partner indiano: rischi e cautele

3 Fiscalita indiana: aspetti chiave per le imprese italiane

- Tassazione sulle imprese: aliquote e incentivi

- Ritenute alla fonte e dividendi verso Ultalia

- Trattato contro le doppie imposizioni (India-Italia)

- GST (Goods and Services Tax): quando si applica

4. Compliance legale, fiscale e doganale: cosa serve sapere fin da subito
- PAN, TAN e registrazioni obbligatorie

- Audit e filing annuali

- Novita legislative da monitorare (digital compliance, e-invoicing, ecc.)

- SVB: Special Valuation Branch

Presenza societaria in Francia: strategia, controllo e operativita - ore 12,00
Programma

Creazione, acquisizione e organizzazione

- Costituzione di una newco in Francia

- Acquisizione di societa e aziende in Francia
- Patti parasociali

- Rapporti infragruppo

Assemblee e governance

- Assemblee — approvazione dei conti

- Governance

Dirigenti e dipendenti

- Contratti e Deleghe di poteri

- Mobilita infragruppo

Strumenti pratici per operare con successo nel mercato britannico - ore 14,30
Programma

1. Scelte strategiche: struttura giuridica e presenza nel Regno Unito
- Branch o Ltd: quando conviene ’una o ’altra

- Adempimenti iniziali e implicazioni operative

2. Regole fiscali

- Corporation Tax, VAT, codice EORI

- Focus settore costruzioni: CIS e ritenute

3. Gestione del personale e distacchi

- Assunzioni locali e registrazione PAYE

- Distacco di personale italiano, visti e permessi post-Brexit

4. Contabilita e compliance

- Bilancio, UK GAAP, audit e semplificazioni per PMI

- Principali scadenze e obblighi ricorrenti
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Incoterms e IVA: come vendere all’estero senza rischi-ore 15,00
Programma

- Gli aspetti fiscali negativi della resa EXW

- | riflessi sulle cessioni intracomunitarie della resa EXW

- | riflessi sull’export della resa EXW

-Laresa FCA

- Conviene gestire il trasporto dal punto di vista fiscale?

- Gliincoterms a destino: differenza e rischi fiscali tra gruppo C o D

- Gli aspetti IVA relativi all’esportazioni con la resa DDP

Cessioni Intracomunitarie: 90 giorni per la prova o scatta la sanzione -Conservazione digitale
dei documenti “import/export” - ore 16,00
- Territorialita IVA e nuove condizioni per la non imponibilita

- ILtermine dei 90 giorni: obblighi e decorrenze
- La sanzione del 50%: come evitarla

- Errori frequenti e prove documentali insufficienti

- Come documentare correttamente una cessione intracomunitaria
- Strumenti digitali e procedure aziendali

- Controlli interni, tracciabilita e automazione

- Check-list e policy operative per la compliance

-Conservazione dei documenti import/export

A conclusione lavori seguira aperitivo

PROGRAMMA INCONTRI ONE TO ONE 3 E4 SETTEMBRE SU APPUNTAMENTO

CONSULENZA LEGALE, FISCALE, SOCIETARIA ITALIA/ESTERO

Le imprese possono fissare incontri individuali per ottenere una consulenza legale, fiscale e
societaria a livello internazionale con i nostri specialisti, anche in materia di trasferte del
personale, distacco/trasferimento, smart working, in tutti i casi di spostamento dei lavoratori
dall'ltalia all'estero e viceversa.

Sara possibile affrontare problematiche relative a rapporti di agenzia, distribuzione, condizioni
generalivendita/acquisto, accordi di riservatezza e tanti altri temi.

Per affrontare con successo i mercati esteri, infatti, € essenziale conoscere le normative
imperative estere e sapersi relazionare con controparti straniere.

Saranno presenti professionisti esperti dei seguenti Paesi:

Africa (Egitto/Ghana/Kenia/Nigeria/Ruanda/Sudafrica/Tanzania/Tunisia/Uganda), Austria,
Bielorussia, Brasile, Cina, Hong Kong, Francia, Germania, Golfo (Arabia Saudita, Emirati
Arabi/Oman/Qatar), Gran Bretagna, India, Indonesia, Iraq, Italia, Lussemburgo, Malesia,
Polonia, Portogallo, Russia, Singapore, Spagna, Svizzera, Turchia, Ucraina, USA, Vietnam e
altri Paesi su richiesta.
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ALTRE CONSULENZE
Sara anche possibile ottenere informazioni e aggiornamenti in materia di:

agevolazioni fiscali investimenti transizione 5.0, industria 4.0, credito ricerca &
sviluppo, patent box, aumento capitale, maxi-deduzione costo del lavoro e altre
agevolazioni

consulenza in materia di distacco/trasferimento/trasferte/smart working dei
dipendenti dall’lItalia all’estero e viceversa

consulenza marchi e brevetti Italia/estero

risk management (polizze assicurative)

modello organizzativo 231 e whistleblowing

consulenza fiscale (lva Italia/Estero, Intrastat, fatturazione elettronica, rimborsi
spese ecc..)

COME PRENDERE UN APPUNTAMENTO:

Siricorda che la partecipazione € gratuita per le imprese anche se non espositrici a FARETE. Le
aziende interessate potranno fissare uno o pit appuntamenti contattando [’Area Fisco e Diritto
d’Impresa Nazionale e Internazionale ai seguenti numeri 051 6317207 o 051 6317224. E’
possibile inviare una mail a: fiscale@confindustriaemilia.it.

DOVE SIAMO: Bologna Fiere - Ingresso Nord - Padiglione 16 - “DESK TAX & LEGAL GLOBAL
SERVICES” - Piano terra

Vi aspettiamo numerosi, sara un’occasione speciale per apprendere nuove
conoscenze, raccogliere informazioni utili e fare networking. A questo proposito Vi
chiediamo gentilmente di accreditarvi nel piu breve tempo possibile per potervi
accogliere nel modo migliore.
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